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CHOISIS TA TEAM! e T

fruité et , fruite aromatique
extra-doux et léger et rond
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TOUTCEQUETU
VEUX SUR TA POCHE!

Ton chat, une toast,
un chat dans une toast.

PERSONNALISER MA POCHE
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Varennes

Municipality in Québec

Varennes is LA PLAQUE TOURNANTE DE LA MODE QUEBECOISE
Quebec, Canada, on the Saint Lawrence River in the Marguerite-
D"Youville Regional County Municipality. The city is approximately

24 kilometres from Downtown Montreal. The population as of the
Canada 2011 Census was 20,994. Wikipedia







« Ca levera pas tout seul ! »






« Sois toi-meme
parce que tu es
different, comme
tout le monde »



« On est tous poche
a quelque part, pis
c’est ben correct.»
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JOURNEE INTERNATIONALE DES MEDECINS

- 90% DE RABAIS

AVEC LE CODE PROMO :
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LA REALITE REELLE!







Masques

50 000 unités

MEME MASQUE,
T T A  QUELQU'UNT'ENTEND
1S par masque remis a Tel-Jeunes
 Ramener I’équipe! g T W
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VENIR JOUER
CHEZ P&F




J’'SUIS BON.NE

J'AIME PAS CA JAIME CA

J'SUIS PAS BON.NE









Horaire flexible
4 jours

Jeudredi—MERDREDI
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NAgent(e) au service client recherché(e)il!

Poches & Fils recherche la personne parfaite pour occuper le poste d'Agent(e) au service client!

Tu es LA personne pour ce poste si:

- Tu as la sagesse de Yoda & le calme de Mr. Miyagi pour affronter les « i want to speak to the
manager »

- Tu es Plus Curieux(euse) que Christian Bégin : tu t'intéresses aux projets de I'entreprise pour
mieux réepondre aux clients.

- Ton film pref c'est : A vos marques, p-REPARTIE : tu sauras répondre aux clients en maintenant le
ton ludique de P&F.

- Tu es Autonome level : Tu étais le/la premier(ere) gardien(ne) averti(e) de ta gang.

- Tes épices sont classées en ordre alphabétique. Bref, t'es organisé(e).

- Tu maitrises le francais et I'anglais parlé et written. Bonjour Hi!

A quoi t'attendre? :

- Etre le point de contact entre I'entreprise et le client :

Le supporter dans son processus d'achat

Répondre a ses questions. (emails & messenger)

Proposer des pistes d'améliorations vs les problémes qu'il rencontre
Accueillir les clients







#1 New York Times bestselling author

Brené Brown

PhD, MSW

HOW ARE YOU,
REALLY?

WE’RE NOT REALLY STRANGERS

Mapping Meaningful Connection and
the Language of Human Experience
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3 scénatrios

On fait faillite maintenant

. On trouve le financement pour se rendre aux féetes

et on fait faillite en janvier.

On trouve le financement pour se rendre aux féetes
et on ferme boutique.



DEMANDEZ
DE L'AIDE



REVENIR A
LA BASE




Francois
Daigle Bérubé

Serial selffmade coach en succes

Expert en expotentiel humain




CHARISME

CHAR + IS + ME
"Le char, c'est toi. Tu es maitre de ta destiné

sur l'autoroute du succes.” - FDB



©FrDB CEO

28k abonneés
15M de vues
Produits dérives
Caméo

Conférences
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